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• Ventas 2025: 881.395,86 € 

• Clientes: 
Cartera de 700 clientes activos
Proveedores homologados de la Central de Compras y Servicios de 
Neopro

• Portafolio de productos:
Todas las marcas de Henkel: Loctite · Teroson · Bonderite · Hysol · 
Nordback · Super Glue-3 · Pattex · Nural · Frekote · Tangit · Metilan · 
Rubson · Pritt · Sicomet · Omnifit

• Plantilla con larga y experimentada trayectoria en el sector

Nuestras cifras a día de hoy

Quiénes somos



Por qué Isma

Sector Fabricantes

- Muy automatizado

- Importancia de las 
cooperativas y grupos sociales

- Dificultad para llegar a todos 
los puntos de venta

- Aumento de los costes 
logísticos y financieros

- Incapacidad para comprar 
directamente a fábrica ya sea 
por volumen o por financiación

- Tendencia a trabajar sin 
stocks

Clientes



“Somos el puente de enlace entre la fábrica y el comercio 
minorista para que el producto llegue a tiempo, en la cantidad 

deseada y a un precio competitivo, todo ello respetando las 
reglas de juego” 

Filosofía de negocio



• Reglas del juego: 
-No vendemos al consumidor final (ya sea empresa 

o persona física)
-Acuerdo con el fabricante sobre la tarifa de compra 

y la tarifa de venta. El fabricante no pierde el 
“control” de los precios en el mercado

Filosofía de negocio
• Portafolio selectivo:

-Productos de calidad y de características 
diferenciadoras que ofrecen valor añadido 

perceptible para el minorista



• Ventajas para los fabricantes:
-Ganan un aliado estratégico, no un comisionista

-Acceso a la red de ferreterías de Catalunya sin 
inversión en fuerza comercial ni gastos de logística  

-Control de los precios en el mercado

Filosofía de negocio
• Ventajas para los minoristas: 

-No competencia al cliente final
-Descuentos competitivos para la reventa de los 

productos
-Soporte técnico

-Tenemos existencias amplias y permanentes y 
detallamos venta por unidades

-No tienen necesidad de grandes compras ni de 
producto inmovilizado

-Entregas en 24 / 48 horas



• Presupuesto de ventas para 2026 con un 
crecimiento de un 5%

• Aprovechar la coyuntura actual para 
ampliar nuestra oferta comercial, 
manteniendo la filosofía y el modelo 
financiero.

• Ofrecer el máximo soporte técnico 
comercial al sector en un año de 
perspectivas recesionistas.

Objetivos inmediatos



El Prat del Llobregat, 2026

Gracias por su atención
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